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Cesta nahoru XXI. - Bez odvahy jesté
nikdo neuspél

Poznat odvazného Cloveka byvalo pfed mnoha stoletimi jednodussi. Stacilo se poohlédnout po
nékom, kdo byl poznamenan jizvami z boji na kordy. MoZzna mu chybélo par zubii, o néz
prisel v bitvach. A ve tvati mél jisté piisny vyraz.

Jeden z takovych lidi, ktefi se mi hned vybavi, je Jan Zizka. Vojeviidce, ktery ve svych
Sedesati letech a slepy na jedno oko v roce 1420 privedl tabority k vitézstvi v fad¢ dalezitych
bitev. A to i poté, co piiSel o druhé oko. Tak tomu se fikd odvaha! Vyvéra z presvédceni a
viry v to, co délame, nebo se chystdme podniknout.

Umoziiuje lidem, a nékdy je dokonce nuti délat véci, které pti zpétném pohledu ohromi i je
samotné a u nichZ vn&j$i pozorovatelé konstatuji absenci strachu.

Dnes pfed nami leZ{ fada bitevnich poli, na né€Z jsme povoldvani, abychom pfedvedli svou
odvahu. BohuZzel vSak existuji i ta tradi¢ni, na nichZ odvdzni muZi a Zeny bojuji, aby urovnali
politické, ndboZenské ¢i etnické konflikty.

Je tu také dalsi, velmi odliSné bitevni pole, na némz se vSichni dennodenné ocitdme. A sice
byznys, ktery nékdy vyZzaduje odvahu, abychom profesné piezili, ale VZDY je tieba,
abychom postoupili v kariéte. Vysvétlim vam to. Na rozdil od ddvno minulych dob Jana
Zizky, kdy ditkazem wcasti v bitvé byly jizvy, zranéni a odvaha, dnes pii pohledu na "kariérni
bojovniky" 21. stoleti takova znameni nelze snadno rozpoznat.

Ale to neznamend, Ze neexistuji a Ze se jejich nositelé v mnoha bitvich nenaucili novym
vécem. VétSina z nds znd tu bolest, kterou citime, kdyZ ndm konkurent piebere klienta,
nepodaii se dojednat velky obchod, nebo misto nds povysi nékoho jiného na pozici, o které uz
tak dlouho snime.

Tyto a mnohé podobné zkusenosti predstavuji jisty typ jizvy z bitev na poli byznysu.
Abychom se dali dohromady a zkouseli §tésti dal a znovu, to si vyzaduje urcity dil odvahy. Je
to ten jeji druh, jenZ nés pohani doptedu, posouva nds do cile. V kariéfe i v Zivoté vam vSak
muZe pomoci i dal$i typ odvahy.

Odvaha podstoupit inteligentni riziko - zapomenout na své pohodli, pfiucit se néCemu novému
arist. Je hezké zapremyslet o tom, jak se ujmete zodpovédnosti za dilleZity projekt nebo tkol,
pripravite prezentaci nebo sepisete projev pro vyznamné setkani. Ale néco uplné jiného je to
opravdu udé€lat. Na to se nemusite ani ptat ispé$nych lidi z byznysu, sami jist¢ chapete
vyznam potieby sebrat odvahu k tomu, abyste se pokusili zvlddnout nové a narocné ukoly,
chcete-li se v kariéfe posunout.

Pocitovat strach tvaii v tvaf moznosti selhat pted zraky kolegu ¢i vetejnosti nebo nedostat
ocekdvanim pfi dulezitém projektu je béZnou lidskou emoci. Také je lidské hned ocekdvat ten
nejhorsi vysledek. Ale stejné jako za Jana Zizky neni jedinym rozdilem mezi odvahou a
zbabélosti absence strachu.



Odvazni lidé také védi, co je to strach, protoZe jsou si védomi nasledki. Rozdil je v tom, Ze
odvazni lidé se pfimé&ji posunout dal. Diky tomu se v nich probudi tpln€ novd osobnost, kterd
ma silu vykrocit jesté dal.

Takze az ptisté budete stat pred velkym tikolem, at’ je to dileZzity projev, prezentace, vedeni
porady nebo jiné nastrahy, jimZ musime béhem svého postupu v kariéte Celit, vzpomeiite si na
nasledujici. Nékdy neni lehké sebrat odvahu. Ale je mnohem jednodussi se k tomu odhodlat
dnes nez zitra litovat, Ze jste se k nicemu nerozhoupali, a sledovat, jak se vas potencidl nejen

ve vaSich ocich, ale i v o€ich ostatnich, pomalu vytrici.
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